IVECO

Drive the road of change

Die lveco Group N.V. ist ein weltweit fihrendes Unternehmen der Automobilbranche, das in den Bereichen Nutz- und
Spezialfahrzeuge, Antriebstechnologien und den damit verbundene Finanzdienstleistungen tétig ist.

IC Financial Services S.A. ist eine Tochtergesellschaft der lveco Group, die die Kunden, Handlern und Distributoren der Marken
CNH Industrial und Iveco Group mit maBgeschneiderten Losungen unterstltzt, indem sie eine breite Palette von Finanzierungs-,
Leasing-, Mietprogrammen sowie Versicherungsprodukten und -dienstleistungen anbietet.

Wir mochten zum nachstmaoglichen Zeitpunkt unser Team verstarken mit einem engagierten und
ambitionierten Sales Manager fur AG/CE. In dieser Rolle Sind Sie der direkte Ansprechpartner fur
den Hersteller und arbeiten mit dessen Vertriebsleitung sowie mit den Geschaftsbereichsleiter
gemeinsam Finanzierungskampagnen aus. Zusatzlich Ubernehmen Sie als Vertriebsprofi und
Experte in der Absatzfinanzierung die Betreuung der Land- und Baumaschinen Vertriebspartner in
einer definierten Region und Gbernehmen die Fihrung des betreffenden Vertriebsteams.

Sales Manager Agriculture/Construction Equipment (m/w/d)
AuBendienst, Gebiet Thuringen Start: ab sofort

Ihr Profil:

Ihre Aufgaben: « Mehrjahrige
e Verantwortung der Finanzierungskampagnen Erfahrung im Bereich
fur AG/CE sowie Vermittlung der Kampagnen

in das Vertriebsteam

Vertrieb von
Finanzdienstleistunge
o Verantwortung fur die taglichen Reports n

sowie das Performancemanagement



¢ Verkauf der gesamten Produktpalette unserer
Finanzdienstleistungen und
Versicherungsldsungen zur Erreichung der
vorgegebenen Verkaufsziele

e Entwicklung innovativer und
malgeschneiderter Finanzierungslésungen
far Endkunden zur Unterstitzung des
Verkaufs von Land und Baumaschinen

e Ausbau der Vertriebsaktivitaten in deiner
Region und Unterstitzung der
Vertriebspartner in allen Fragen bezlglich
Absatz- und Handlerfinanzierung

¢ Coaching und Entwicklung des
Verkaufspersonals der Handler und
Entwicklung gemeinsamer Vertriebs- und
Marketingplane

e Teilnahme an regionalen Veranstaltungen wie
Messen und Produktvorfuhrungen

e Beobachtung des Marktes und Wettbewerbs,
Identifizierung von Potenzialen und
Bereitstellung relevanter Informationen fir
das Management

 Fachliche sowie disziplinarische Fihrung und
Forderung der Vertriebsmitarbeiter

o Expertise in der

Absatzfinanzierung

e Eine strukturierte,

eigenverantwortliche
Arbeitsweise

Unternehmerisches
Denken und Handeln

mehrjahriger
erfolgreicher
Berufserfahrung in
fuhrender Position

Vertrautheit mit dem
Land- und
Baumaschinen
Bereich

Ausgepragte
Kenntnisse der
Marktbedingungen,
gute
Branchenkenntnisse
und Trends im
Bereich
Finanzdienstleistunge
n

Hervorragende
kommunikative
Fahigkeiten,
Verhandlungsgeschic
k und
Durchsetzungsvermao
gen

Verhandlungssichere
Deutsch- und
Englischkenntnisse

Hohe
Reisebereitschaft

Unsere Leistungen: Work: Mitarbeit im internationalen Umfeld mit hoher Eigenverantwortung, aber dennoch familiarem
Klima Experience: Kennenlernen, Kontakt und Austausch zu aktuell bewegenden Themen wie Nachhaltigkeit und
neueste Technologien in der Investitionsguterbranche, die es zu finanzieren gilt Basics: attraktive Vergutung, 30 Tage
Urlaub, flexible Arbeitszeiten und Arbeitsorte (Moglichkeiten der mobilen Arbeit und Homeoffice) Park &

Drive: kostenloser Parkplatz direkt vor dem Gebaude und sehr gute 6ffentliche

Verkehrsanbindung Catering: Mittagessenszuschuss in der Kantine und kostenlose warme Getranke Corporate

Benefits: Rabatte bei bekannten Marken

Startklar fir neue Wege?



Jetzt bewerben

IC Financial Services S.A.
Zweigniederlassung Heilbronn
SalzstraBe 185, 74076 Heilbronn/Germany
www.ivecocapital.com

http://karriere.iveco.de
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https://iveco-magirus.onlyfy.jobs/application/apply/ucbo32gqnnt9uffzd8hny4l00jkii24
http://karriere.iveco.de

