
IVECO ist ein Unternehmen der Iveco Group N.V. (EXM:IVG). IVECO entwirft, produziert und vermarktet ein umfassendes
Produktportfolio  an  leichten,  mittelschweren  und  schweren  Nutzfahrzeugen,  Nutzfahrzeuge  für  Offroadeinsätze  und
Fahrgestelle für eine Vielzahl an Aufbauten. Das Produktportfolio des Unternehmens unterliegt einer ständigen Neu- und
Weiterentwicklung, um jedem Kunden das für seine Einsätze am besten geeignete Fahrzeug anzubieten. Alle Baureihen
sind auf die Anforderungen der Fahrer ausgerichtet, um ein hervorragendes Fahrerlebnis zu bieten, bei dem Sicherheit und
Komfort im Vordergrund stehen. Eine breite Palette fortschrittlicher, digitaler und vernetzter Services, die Fuhrparkbetreiber
bei der effizienten Verwaltung der Flotte unterstützen, runden die umfassende Transportlösung von IVECO ab. IVECO
verfolgt seine Dekarbonisierungsstrategie mit einem Multi-Energy-Ansatz, der die Weiterentwicklung von Diesel- und HVO-
,  von  Biomethan-,  batterieelektrischen  und  Brennstoffzellentechnologien  vorantreibt.  IVECO  betreibt  sieben
Produktionsstandorte  und  sieben  Forschungs-  und  Entwicklungszentren.  Mehr  als  3.500  Service-  und
Vertriebsstützpunkte in über 160 Ländern garantieren technische Unterstützung, wo immer ein IVECO Fahrzeug im Einsatz
ist. Inspiriert durch wegweisende Technologiefortschritte, Nachhaltigkeit und Design verfolgt IVECO mit dem Anspruch,
der zuverlässige Partner und Komplettanbieter bei der Transformation der Transportbranche zu sein, sein Motto „Spirito in
Movimento“.  Weitere  Informationen  zu  IVECO  unter:  www.iveco.de  Weitere  Informationen  zur  Iveco  Group  unter:
www.ivecogroup.com

 

Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir eine(n)

Junior Verkäufer(in) für schwere Nutzfahrzeuge im Außendienst
(w/m/d)

Standort: Frankfurt am Main Start: ab sofort

Deine Aufgaben: 
Dein Profil:



Ein praxisnaher Einstieg in den Außendienst mit
strukturierter Einarbeitung innerhalb
eines motivierten Teams, das dich unterstützt und
fördert
Einführung in die Akquisition und Gewinnung von
Neukunden
Einführung in den Aufbau von Kundenbeziehungen
und Betreuung unser Kunden vor und nach der
Auslieferung der Fahrzeuge
Einführung in die Beratung und Vermittlung von
Finanzierungs- und Leasinggeschäften 
Dokumentation im Verkäufersteuerungssystem
(CRM)
Selbstständige Planung und Durchführung von
verkaufsfördernden Maßnahmen

Abgeschlossene
Ausbildung
im kaufmännischen oder
technischen Bereich,
idealerweise im Autohaus
Erste Erfahrung im
Außendienst oder
Fahrzeugverkauf
Du bist offen,
kommunikativ und hast
Spaß am Umgang mit
Menschen
Du arbeitest eigenständig,
bist gut organisiert und
hast ein Gespür für
Kundenbedürfnisse
Gute Umgangsformen
und rhetorisches
Geschick
Ordnungssinn,
technisches und
kaufmännisches Interesse
Sicherer Umgang mit MS
Office

Unsere Leistungen: ● Angenehmes mittelständisches Klima im internationalen Konzern ● Tarifliche Vergütung mit
Weihnachts- und Urlaubsgeld sowie 30 Tagen Urlaub im Jahr ● Geregelte Arbeitszeiten ● Ausgezeichnete
Zukunftsaussichten durch internes Weiterbildungsprogramm und vielfältige Aufstiegsmöglichkeiten ● Geförderte
Mobilitätsangebote (Job-Rad, Job-Ticket) ● Verschiedenste Maßnahmen zur Unterstützung der Work-Life-
Balance (Werkserholung, Firmenfitness von EGYM Wellpass, uvm.) ● Zahlreiche Rabatte & Vergünstigungen über
WellPass, Corporate Benefits u. ä. ● …sowie zinsfreie Baudarlehen, Bildungsurlaub und vieles mehr

Startklar für neue Wege?

Jetzt bewerben

Iveco Süd-West Nutzfahrzeuge GmbH – Human Resources – Frau Katja Philippi
 Floßwörthstraße 52-56 – 68199 Mannheim – Telefon +49 163 8443-127
Email: katja.philippi@iveco.com
http://karriere.iveco.de

 

https://iveco-magirus.onlyfy.jobs/application/apply/uokx9qd6ri33wjpkls5mvmqt0efzfk5
http://karriere.iveco.de

